
Für unsere Unternehmensgruppe mit den Standorten LEIPZIG und MASSWEILER suchen wir ab sofort Verstärkung
im Unternehmensbereich - Vertrieb - zu idealen Rahmenbedingungen. 

shutters

Vertriebsmanager/in (m/w/d)

Gebiet Mitteldeutschland

www.up-fenster.de

Das erwartet dich bei uns:
• Moderne Arbeitsatmosphäre 
• Enge Zusammenarbeit mit dem Innendienst
• iPhone und iPad werden zur Verfügung gestellt
• O� ene Unternehmenskultur mit flachen Hierarchien
• Firmenwagen (auch zur privaten Nutzung)
• Erfolgsorientierte Bezahlung
• Bezuschussung bei der betrieblichen Altersvorsorge
• Unternehmenseigener Betriebsarzt
• Coaching-Angebote

Dein nächster Schritt
Sende Deine Bewerbungsunterlagen mit Angaben zur Einkommensvorstellung 
und der frühestmöglichen Verfügbarkeit, per E-Mail, an:

uniplast GmbH Bauteile, Herr Markus Jäntsch,
Fabrikstraße 8-10, 66506 Maßweiler
E-Mail: bewerbung@up-fenster.de

Gemeinsam sind wir anders und besser!
Seit über 30 Jahren stehen wir für Innovation, Qualität und Service. Nachhaltige, wachstumsorietierte 
Entwicklung sowie enge Zusammenarbeit mit unseren Kunden bilden die Grundlage für ein starkes WIR.

Mit 3 Produktionsstandorten in Europa für Fenster & Türen, einem eigenen Isolierglashersteller und einem 
dazugehörigen Rollladenbau bietet sich der UP-Gruppe eine optimale Kompetenzergänzung.

Wir wollen, dass Du ein Teil davon wirst!

So sieht Dein Tag aus:
• Du bist Ansprechpartner für unsere Kunden - von Erstkontakt 
   über die Kaltakquise bis hin zur Bestellung und steuerst und 
   koordinierst dabei den kompletten Vertriebsprozess

•  Du bist für die Neukundengewinnung, den Aufbau der Geschäfts-
beziehung sowie die sorgfältige Betreuung der Bestandskunden 
innerhalb Deines Vertriebsgebiets zuständig

•  Du bist verantwortlich für die Umsetzung und Weiterentwicklung 
unserer Vertriebsstrategie

Deine persönlichen Fähigkeiten
•  Du hast eine kaufmännische oder technische Ausbildung

•  Du hast Freude am Verkaufen und überzeugst durch Dein 
   Akquisitationstalent

• Die Kaltakquise gehört zu Deinem täglichen Handwerk und 
   Du hast bereits Berufserfahrung im Bereich Vertriebsteuerung   
   und der Generierung von Neukundengeschäft erworben und 
   kannst hier Erfolge nachweisen

• Deine Vertriebserfahrung hast Du im Bereich B2B 
   (vorzugsweise im Baugewerbe) gesammelt

•  Du bist o� en, kommunikativ und arbeitest stets lösungsorientiert


